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l SKRYPT FOTOWOLTAIKA

Sprzedawea: bpzwonie do Pana poniewaz mam propozycje, dzieki ktérej zmniejszy Pan rachunki za prad

Klient: Nie mam czasu.

Sprzedawea: w ogéle mnie to nie dziwi, bo wiekszoéé klientéw méwi tak na poczatku rozmowy, ale kiedy

Klient: Nie jestem zainteresowany, szkoda Pariskiego czasu

Sorzedawea: zrébmy tak. zaime Panu 50 sekund i powiem 7z czvm dzwonie. Jeéli to sie Panu nie spodoba.

Klient: bobrze, ma Pan minute.

Sprzefdawea: Dziekuje. Moja firma pomaga takich osobom jak Pan obnizy¢ rosnace rachunki za prad. Wie

Klient: Tak, ale do czego Pan zmierza?

Sprzedawea: zmierzam do tego, ze kazdy rozsadny cztowiek szuka oszczednosci, tam gdzie to mozliwe, a
ja mam rozwigzanie, ktore Panu te oszczednosci wygeneruje. Jak to dziata? Montuje Pan na swoim

Klient: Tak.

Sprzedawea: zajmuje sie tym profesjonalnie od 8 lat, do tej pory zamontowali$émy prawie 80 takich
elektrowni i pomogliSmy zaoszczedzi¢ naszym klientom blisko 200 000 zt. Aby dokfadniej zbadac¢ Pana

Klient: Nie chce sie spotyka¢, prosze mi wysta¢ na maila

Sprzedawea: oczywiscie moégtbym wystaé to Panu na maila, ale wie Pan jako zawodne jest to narzedzie,
mail wpadnie do spamu, a ja bede sie zastanawiat, dlaczego Pan sie nie odzywa. Poza tym zeby wystaé

Klient: Zastanowie sie czy znajde czas i oddzwonie.
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SKRYPT FOTOWOLTAIKA

Sprzedawca: Moje 12 letnie do$wiadczenie w sprzedazy moéwi mi, ze klient méwi do mnie, ze zastanowi

. - - . - -

Klient: nie jestem zainteresowany domowg elektrownia.

Snrzedawea: wiekszosé klientéw na poczatku nie byta zainteresowana fotowoltaika ale kiedy doktadnie
dowiedzieli sie iak to dziata. to chetnie skorzystali i dzi$ polecaia moia firme swoim znaiomym. U Pana

- » - - . - . - - -

Klient: przemysle tg kwestie, prosze do mnie zadzwoni¢ za tydzien?

Snrzedawea: A co sie zmieni za tydzieri? Zeby miat Pan o czym myéleé, potrzebuje Pan konkretéw, a te

- » - - - - - -

Klient: No dobrze, niech bedzie w nastepnym tygodniu.

Sprzedaweca: Swietnie, poczatek czy koniec?/

Klient: wtorek, rano.

Sprzedaweca: w takim razie potwierdzam spotkanie, ) ¥
Klient: Tak, zgadza sie.

Sprzedawea: zatem do zobaczenia.

Klient: po widzenia.
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